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CE QUE L’ON ATTEND DE LA PRESCRIPTION

• Un prescripteur absolu à influence forte = commande

• Une personne de réseaux, présent auprès de tous les 

acteurs du marché

• Force de propositions Multi-produits, multi-services

• Fournir des informations avec un rendu compte 

qualitatif et quantitatif de son activité

CE QUE L’ON ATTEND

POURQUOI PRESCRIRE?
VENDRE CHER !

INFLUENCER LA DECISION

DES MAITRES D’OUVRAGES

MAITRES D’ŒUVRE

INDUSTRIELS

GESTIONNAIRES DE BIENS

PROMOTEURS

OFFICES PUBLICS

…

…
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Nouvel espace prescripteurs 

www.bwtprescription.fr

Prescription

http://www.bwtprescription.fr/
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BWT, le seul acteur en 

traitement d’eau à proposer 

un outil de travail pour les

prescripteurs

Prescription
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Pourquoi un espace prescription ? 

Prescription

FIDELISERPROSPECTER
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A qui s’adresse-t-il ?

Prescription

 Bureaux d’études 

 Ingénieurs-conseils

 Maîtres d’oeuvre

 Architectes

 Services techniques

A tous nos prescripteurs :
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Démonstration

Prescription

Accès démo

https://www.youtube.com/watch?v=wGbrqPj2SYU
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Prescription

Bénéfices pour le bureau d’étude ?

Gain de temps

Accès à toutes les documentations

Contact direct avec son interlocuteur BWT
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Prescription

1. Le client s’inscrit via le formulaire en 

ligne

2. Le commercial reçoit une notification 

par email

Suivi commercial 

indispensable !

Pour les nouveaux inscrits 
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Support de communication mis à votre disposition

 Un flyer A5

Prescription
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Prescription

Principales 

rubriques
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Prescription

Carte login / 

MDP

Bénéfices 

clients
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En 2016 : 

 Version anglaise 

 Newsletter et dossiers thématiques

Et ensuite…?

 Outil de détermination ?

 Règles de calcul ?

 Création de descriptifs type ?

 BIM

Prescription

Evolutions
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 Calendrier et thèmes

Mars : communication bwtprescription (présentation des rubriques du site) 

Juin : désinfection (à confirmer)

Septembre : chauffage (à confirmer)

Décembre : potabilisation (à confirmer)

 Fichier contacts

Newsletter



15

Envoi fin mars

Newsletter prescription FR
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FOCUS gamme prescription
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• ECOBIO

• AQA TOTAL

• ECOBOX

• SOLUTECH

Prescription en France
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1. Identification des équipements cibles

2. A adapter selon les marchés/ pays

 A nous de déterminer les gammes prescription

Prescription export?
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• Filtration

Nouveau Filtre 3000

• Adoucissement

Gamme Ecobio?/ 7000/9000/8000 Simply Connect

• Désinfection

Probox – EcoBox

• Traitement réseaux climatiques

Solutech

Proposition prescription export
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NOUVEAUTE  : FILTRE 3000

Filtre à média (sable, CA, neutralite) corps composite

Application: clarification , déchloration,  neutralisation

• Vanne TOP A45 (de type 9000)

• Pilotage A5X

• Technologie simple

• ACS possible

• Médias prévus:

silex, charbon actif, double couche, neutralite

• Débit: 20 m3/h (dépend de la V)

• Vitesses filtration possibles de 5 à 30 m/h

• Pertes de charges réduites de 50% versus gamme 2000

TECHNOLOGIE BWT

FILTRE 3000
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 Prescription

• Devis Type « hôtels »

Doc

• Prescription auprès des groupes hôteliers

Prescription – Actions
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 Action Bureaux d’Etudes en France qui ont des projets export

 préconiser le matériel adapté à vos marchés

 Récolter les commandes BWT en local

Prescription – Actions



23

Prescription dédiée à la marque BWT 

BWT

Mise en place des équipes en local

Conclusion

OBJECTIFS

Outils spécifiques, communications, visites

Gamme prescription: SOLUTECH, SIMPLYCONNECT, ECOBOX…

Un plan d’actions spécifiques 


