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Tour d’horizon 

Séminaire export  - Deauville  mai 2014 

I. Francisco - R. Levaillant – R. Jombart 

Le marché domestique 
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L’attente du marché 

Une eau parfaite à 

tous les étages. 
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La cuisine 

Equipements ménagers, eau de boisson, eau de cuisson 
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La salle de bain 

Eau du bain et de la douche, robinetterie, parois, linge 
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La salle de forme et bien-être 

Eau des bassins, diffuseurs d’eau et d’aérosol, parois 
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La buanderie, le local techniques 

Chaudière, chauffe-eau, lave-linge 
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Des besoins, des solutions 

L’eau claire 
Pas d’encrassement 

L’eau douce 
Confort et zéro calcaire 

L’eau sans tartre 
Pas de dépôt 

L’eau savoureuse 
Ni goût ni odeur 

L’eau saine 
Zéro polluant 

Clarification 90 microns 

Filtration 25 microns 

Adoucissement 

Antitartre physique 

Antitartre polyphosphates 

Charbon actif 

Osmose inverse 



8 

BWT Ventes Internationales 

Une tendance forte : 

passer de l’export de standards « occidentaux » 

au développement de solutions adaptées aux marchés locaux. 

Nous avons besoin de vous pour comprendre vos marchés 
 

o Caractéristiques de l’eau de ville 

o Proportion de puits, forages, récupération d’eau de pluie, etc… 

o Marchés niches locaux 

o Profil des acquéreurs de traitement d’eau (domestique, collectivités) 

o Présence des fournisseurs de sous-ensembles (ex : FLECK) 

o Intermédiaires jusqu’au client final 

o Concurrents  

o Besoins spécifiques en support marketing 

o Etc. 
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Nos gammes : la filtration 

CRISTAL 4 
 

25 microns 
 

Manchon 
consommable 

 

E1 
 

100 microns 
 

Tamis 
interchangeable 

 
Multifonctions 

 

Haut niveau d’hygiène 

PERMO FINE 
 

90 microns 
 

Tamis lavable 
/interchangeable 

FILTRE 1000 
 

50 microns 
 

Sable quartz 
ou 

neutralite 
ou 

charbon actif 
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Nos gammes : l’adoucissement 

AQA perla   
 

10/16/20/30 litres 
de résine 

 
Appareil cœur de 
gamme répondant 
à tous les besoins 

AQA viseo 
 

5,4 litre de résine 
haute capacité 

 
Compacité extrême 

pour capacité et 
débit du niveau 

d’AQA perla 
 

Suivi à distance 

AQA perla Duo 
 

2 x 5 litres de résine 
 

Eau douce 24H/24 
 

Régénération haute 
fréquence pour 

hygiène maximale 

AQA dial 

Volumeco 
 

15 litres & 16 litres 
 

L’essentiel en entrée 
de gamme 

DATA BLUE 
 

16 / 28 / 50 litres 
de résine 

 
Pour traiter les 

fortes duretés de 
manière 

économique 

http://paris.bwtaqua.net/sites/bwt_fr/Direction Commerciale P/domestique/VISUELS PRODUITS RESIDENTIEL/viseo.JPG
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Nos gammes : la purification 

PERMO DIFLO 
 

Filtration 25 microns 
Charbon actif 

 
Double traitement 

 
Avec bypass 

AQA pura 
 

Charbon actif 
 

Solution compacte 
 

Changement de 
cartouche aisé, sans 

fuites d’eau 

PERMOSOURCE 
 

Osmose inverse 
 

Purification poussée 
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Nos gammes : l’antitartre 

AQA nano 
 

Antitartre physique 
 

Capacité 110 m3 

 
Pour débits 

domestiques 

PERMO DIPHOS 
 

Filtration 25 microns 
Silicophosphates 

 
Avec bypass 

 

AQA total 
 

Antitartre physique 
 

Capacité 380 m3 

 
Pour débits domestiques ou 

petit collectif (1,5 m3/h à 1 bar 
de perte de charge) 
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Chauffage - solaire 
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Le traitement des installations climatiques domestiques : Un Marché mature 

Un contexte technologique favorable 

 

• Matériaux plus fins (réactivité 

thermique, coût), 

• Alliages innovants (inox, aluminium, 

silicium…) et composites, 

• Écarts de températures importants 

(basse température, condensation, 

primaires solaires…), 

• Sections de passages restreintes, 

volumes d’eau réduits (corps de 

chauffe compacts, radiateurs faibles 

contenances, planchers chauffants, 

micro-échangeurs…). 

SOLUTECH 
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DES PROBLEMES FREQUENTS DANS LES INSTALLATIONS 

DOMESTIQUES 

Radiateurs froid? 

 Présence de 

boues et 

d’oxygène 

Fuites ou 

microfuites? 

 Corrosion 

actives 

Climatiseurs, 

pompes à chaleur 

: Mauvaise 

performance ? 

 Bactéries, boues 

Mauvaise 

performance des 

ballons, 

échangeurs? 

 Tartre et boues 
Circuits 

bruyants ? 

 tartre 

Pompes 

encrassées? 

 Boues 

Piqure sur les 

installations? 

 Corrosion 

active 
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Votre cible : les Installateurs 
 

LEURS ATTENTES  EN MATIERE DE TRAITEMENT DES 

CIRCUITS DE CLIMATISATION DOMESTIQUE 



18 

SOLUTECH : Un concept marketing engageant…  

 

=> Facile à expliquer au client :         

conviction sans pré requis technique 

 

 Pas de risque en cas de surdosage : 
respect de l’aluminium, tous problèmes 

(tartre, boue, corrosion) pris en 

compte… : prescrire les yeux fermés 

 

 4 produits seulement :  

plus facile sur site (stock, dépannage 

entre sites…), contraintes sécurité 

limitées… 

 

 

SIMPLE, FACILE, DIFFÉRENCIANT 
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Notre offre pour le Marché 

 

=> Simplicité d’utilisation : un dosage unique 

sans risque de surdosage, compatible tous 

matériaux. 

 

=> Efficace : une protection 5 ans et + des 
circuits sans ajout de produit. 

 

=> Exclusif : avec inhibiteur d’aluminium. 
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Les équipements et matériels associés 

AQA Therm 
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Une présence marketing à vos côtés… 

OFFRE PROMO 

Plaquette Commerciale 

Offre Promo 

Panneaux Habillage de linéaire 

Display Libre Service 
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Une Organisation commerciale adaptée 

SoluTECH est préconisé par de nombreux fabricants de l'industrie du chauffage 

avec qui nous travaillons étroitement pour renforcer le service à nos clients 

 

Exemple de partenariat 

1/ UNE COLLABORATION ACTIVE AVEC LES CONSTRUCTEURS 
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Une Organisation commerciale 

Un atout au service  

des Professionnels 

• Limiter l’impact de l’eau dans les 

circuits : Tartre / boues / corrosion  

• Evolution technologique et RT 2012 : 

qualité d’eau = rendement  

• Aluminium : Vrai/Faux et guide 

pratique sur site 

• Formation produits : bien choisir et 

recommander un traitement de l’eau 

• Les bonnes pratiques en réseau de 

chauffage. 

2/ LA FORMATION 


