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Séminaire export - DEAUVILLE mai 2014 

EXPORT INDIRECT 
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Qu’est-ce que l’EXPORT INDIRECT? 

• Ventes facturées en FRANCE avec une réalisation finale à l’étranger. BWT s’appuie 

notamment sur ses distributeurs situés dans le pays d’importation. 

 

• Quelques chiffres: 

• CA EXPORT FRANCE: 440 Mds d’€ dont 10% d’EXPORT INDIRECT  

• CA EXPORT INDIRECT FRANCE: 44 Mds d’€ 

• Nombre d’entreprises exportatrices: 120 000 en FRANCE (380 000 en 

Allemagne, 200 000 en ITALIE) 

• 2000 SCI (Sociétés de Commerce International) 

• Déficit du commerce extérieur: 61 Mds d’€ 

 

• En FRANCE, l’EXPORT est essentiellement le fait des grands groupes et 60% des 

exportations se font en EUROPE. Ce n’est pas une démarche naturelle pour les 

entreprises. Nous devons faire grandir les PME vers des ETI. Elles doivent chasser 

en meute et par filière notamment en AFRIQUE où se jouent les enjeux de demain. 
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EXPORT INDIRECT & DVI 

• Prise en compte et protection des intérêts locaux de nos distributeurs 

Exemple:  

MAN SAINT-NAZAIRE 

 

 

Agence de RENNES 

 

 

DVI 

 

 

Distributeur PMI SENEGAL 

 

La DVI centralise les demandes EXPORT faites aux agences PERMO. Les offres 

techniques et commerciales sont alors faites en tenant compte des intérêts des 

distributeurs. 

Consultation Projet SENEGAL 

Transmission consultation 

Transmission information 
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CLUB PARTENAIRES EXPORT 

Le CLUB PARTENAIRES EXPORT a été créé en 2013. 

 

 

 

 

 

Il regroupe un ensemble de sociétés complémentaires spécialisées dans l'ingénierie, la 

filtration, le refroidissement, la production de vapeur, la puissance, les équipements de 

traitement d'eau et réseaux. 

Ce consortium a pour vocation d'accompagner tout porteur de projet et répond ainsi à la 

demande de nombreux clients désireux d‘être orientés vers les meilleures solutions et 

compétences. 

BWTPERMO et ses partenaires sont impliqués depuis de nombreuses années aux 

cotés des industriels et des collectivités . Ils sont ainsi en mesure de vous apporter 

leurs expertise et savoir faire pour répondre à chacun de vos besoins. 
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Success story 

 

• JACIR - BWT: partenariat FRESHAIR (contrat DACIA en ROUMANIE en cours) 

 

• CHOQUENET - BWT - JACIR: TEREOS (ROUMANIE) - LUDUS  

 

• MANGIN - EGLY - JACIR - BWT: projet cimentier avec POLYSIUS pour l’ALGERIE 

 

• JACIR - BWT: projet en cours pour la Grande Mosquée d’ALGER avec CSCEC 

 

• SPIRAX - BWT: projet en cours SAIDAL (échanges d’informations) 

 

• SPIRAX - BWT: projet JUS DE FRUIT CARAIBES en cours 

 

• SPIRAX - BWT: action distributeur THERMECATEX en TUNISIE 

 

• CHOQUENET - BWT: CORAF CONGO avec FOSTERWHEELER 

Commande BWT: 243 000€ 

 

• SPIRAX-BWT: ACTION COMMUNE EN TUNISIE ET ALGERIE 

 

• CHOQUENET   BWT   SORIM: offre TECNOR (CÔTE D’IVOIRE) 

 

• BWT   SORIM   NANTAISE DES EAUX: International Drinks Company  

F:/ROMTHERM2014-en.pdf
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MERCI DE VOTRE ATTENTION 


